QUINES TASQUES PODRE FER?

Lactivitat que pot dur a terme un técnic superior esta
relacionada amb els departaments de marqueting de
vendes, de compres i de logistica de 'ambit empresarial.

De forma més especifica, el titular del CFGS de GVEC pot

exercir funcions com:

- Coordinador/ade l'equip de vendes d’'una empresa o
d’un establiment comercial.

- Disseny d’aparadorsiimplementacié d’espais
comercials.

- Especialista en marqueting digital.

- Gestor/adel plade marquetingenrelaci6ales
politiques de producte, preu, distribucié i comunicacié
(promocionsi publicitat).

- Responsable de lalogisticaide lagestié d’un
magatzem.

- Qualsevolaltratascarelacionadadinsde 'ambit del
marquetingidel comerg.

I'SIVULL CONTINUAR ESTUDIANT?
ACCES A ESTUDIS SUPERIORS

v/ cursar un altre cicle formatiu de grau superior,

v accedir a qualsevol estudi universitari oficial de
grau; com a criteri de prioritat en l'admissié, es
consideraran preferents els cicles formatius
relacionats amb les mateixes branques de
coneixement,

v’ per a l'alumnat que hagi superat determinats cicles
formatius, algunes universitats reconeixeran com a
crédits ja cursats algunes matéries dels estudis
universitaris.
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COM ACCEDIR AL CICLE?

Tenen accés directe al cicle les persones que compleixen

algun dels requisits segiients:

- tenir el titol de batxillerat,

- tenir el titol de tecnic de formacié professional o técnic
superior de formacié professional o tecnic especialista,

- haver superat el segon curs de batxillerat de qualsevol
modalitat de batxillerat experimental,

Altres accessos:
Per a més informacié
www.gencat.cat

QUINA DURADA TE EL CICLE?

Dos cursos académics.

- Formacié en el centre educatiu.

- Formacié en el centre de treball
(practiques en empreses).

- Possibilitat de realitzar FP Dual.

QUINS MODULS S'IMPARTEIXEN?

CONTINGUT CURRICULAR

- Aparadorisme i disseny d'espais comercials

- Gesti6 de productes i promocions en el punt de venda
- Gestié economica i financera de l'empresa

- Investigacié comercial

- Logistica d'aprovisionament

- Logistica d'emmagatzematge

- Organitzaci6 d'equips de venda

- Politiques de marqueting

- Técniques de vendes i negociacié

- Angles

- Marqueting digital

- Atenci6 al client, consumidor i usuari

- Formacié i orientacié laboral

- Projecte de gesti6 de vendes i espais comercials
- Formacié en centres de treball

A QUIN TIPUS D'EMPRESA VA ADRECAT?

COMPETENCIA GENERAL

Formar professionals amb iniciativa que sapiguen adaptar-

seaqualsevol ambitempresarialamb capacitat per:

- gestionar estratégiesioperacions comercials.

-organitzar laimplementaci6 d’un espai comercial
aplicantlesdarreres tecnologies.

Ens basem en metodologies cooperatives dins de U'entorn

de l'aula simulada per apropar l'estudiant a la realitat

empresarial.

AMBIT PROFESSIONAL

- Empreses d’ambitindustrial (fabricant o majorista) en
el departament de marqueting, comercialide vendes,
compres/magatzemilogistica.

-Empresade serveis en el departament de marqueting
icomercial (inclou entitats financeres i d’assegurances)

- Empreses de distribucié comercial (majoristao
minorista), en el departament de marqueting,
comercialidevendes, compres/magatzemilogistica.

-Empresesimportadoresiexportadores, empreses de

logisticaitransport.

QUE APRENDRE? COMPETENCIES PROFESSIONALS

v/ Adquirir les capacitats necessaries pera ser un bon emprenedor.

v’ Confecionar, gestionariaplicar un plade marqueting amb la millor eficiéncia possible.

v’ Posar en marxa investigacions comercials que permetin una presa de decisions encertada.
v Implementari organitzar de forma animada un espai comercial.

v/ Gestionar un equip de vendes dinamiciamb motivacié.

v/ Organitzarigestionar 'aprovisionament i la logistica de les mercaderies d’una empresa.
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