
M01 Aparadorisme i disseny
d’espais comercials

M02 Gestió de productes i promocions
en el punt de venda

M03 Gestió econòmica i financera
de l’empresa

M04 Investigació comercial

M05 Logística d’aprovisionament

M06 Logística d’emmagatzematge

M07 Organització d’equips de venda

Sortides acadèmiques

• Accés a la Universitat.

M08 Polítiques de màrqueting

M09 Tècniques de venda i negociació

M10 Anglès

M11 Màrqueting digital

M12 Atenció al client, consumidor i usuari

M13 Formació i orientació laboral

M14 Projecte de gestió de vendes
i espais comercials

M15 Formació en centres de treball

Cross MàrquetingMàrqueting Digital
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Gestió de vendes i espais comercials

Principals vies d’accés

• Batxillerat o estudis equivalents.

• Haver superat la prova d’accés als cicles 

de grau superior.

• Títol de tècnic de grau mitjà de formació 

professional.
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• Aquest cicle es pot cursar en 
modalitat DUAL
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SORTIDES PROFESSIONALS
El sector del comerç té moltes sortides professionals 
diferents, i avui en dia els professionals que 
gestionin un establiment a més d’una atenció al 
client de qualitat, sàpiguen posicionar millor la seva 
empresa, off i on-line, amb l’eina bàsica com és el 
marxandatge, publicitat i tècniques de magatzem 
per la tenda física i les eines del màrqueting digital 
per l’e-commerce, tenda virtual, així com la seva 
gestió i xarxes socials, és una porta oberta al món 
laboral com a:
• Representant i/o agent comercial.
• Cap de vendes i gestió.
• Coordinador de comercials.
• Cap de marxandatge.
• Aparadorista comercial.
• Dissenyador d’espais comercials.
• Responsable de promocions al punt de venda.
• Especialista en implantació en espais comercials.
• E-commerce.
• Manager customer.
• Relation ship.
• Management CRM.
• Social media management.
• Administrador màrqueting de continguts on-line.

2 cursos acadèmics

Gestió de vendes
i espais comercials

2.000 hores

Sabadell 
Cicle formatiu de grau superior

Torn de tarda: de 15.30 a 21.30 h Cross MàrquetingMàrqueting Digital
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