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Pla d'estudis

Aparadorisme i disseny d’espais comercials
Gestio de productes i promocions en el punt de venda
Gesti6 econdmica i financera de "empresa
Investigacié comercial

Logistica d’aprovisionament

Logistica d’emmagatzematge

Organitzaci6 d’equips de venda

Politiques de marqueting

Técniques de venda i negociacié

Anglés

Marqueting digital

Atenci6 al client, consumidor i usuari

Projecte de gestié de vendes i espais comercials
Digitalitzaci6 aplicada als sectors productius
Sostenibilitat aplicada al sistema productiu

Itinerari personal per a l'ocupabilitat I 1 IT

Catala professional

Estada a l'empresa

Modul optatiu: Eines i aplicacions de marqueting

Descripcio

Hores: 2.000

Dates: setembre a juny
Horari: torn tarda

Requisits d’accés

Batxillerat.

Técnic o técnic superior d’FP.

Curs d’orientacid universitaria (COU).
Titulacié universitaria o equivalent.
Prova d’accés.

Sortides professionals

Cap de vendes.

Agent comercial.

Responsable d’establiment.
Supervisié de telemarqueting.
Merchandiser.

Aparadorisme comercial.
Disseny d’espais comercials.
Promoci6 en punt de venda.
Implantaci6 d’espais comercials.

Informaci6 addicional
Aquest cicle s’imparteix en modalitat dual general i intensiva.

Més informacio a:
http://www.iescarlesvallbona.cat
correu-e: comunicacio@iescarlesvallbona.cat

Tel: 938600021
www.iescarlesvallbona.cat
comunicacio@iescarlesvallbona.cat

Camp de les Moreres, 14
08401 Granollers
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